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VASAREGIONENS UTVECKLING AB VASEK 

Regionalt utvecklingsbolag
Betjänar företagare och alla som vill starta eget företag – och på

det sättet alla invånare i regionen

1. Företagsrådgivning
2. Regional och branschvis utveckling (projekt och program)
3. Regionkommunikation

Finansieras av kommunerna med 14 euro/invånare/år

Budjet 2015: ca 2,5 miljoner euro



VASAREGIONENS
NYFÖRETAGSCENTRUM
STARTIA



VASAREGIONENS NYFÖRETAGSCENTRUM STARTIA

• en av Finlands 32 nyföretagarcentraler

• en del av Vasaregionens Utveckling Ab VASEK

• nyföretagarrådgivning i sju kommuner

• VASEKs expertis och stora samarbetsnätverk finns till  
förfogande

• årligen ca 450 affärsidéer, varav närmare hälften förverkligas 



TJÄNSTER FÖR NYFÖRETAGARE



ATT GRUNDA ETT FÖRETAG

• Verksamhetsidén och affärsidén
• Marknader, konkurrenssituation och den rätta tidpunkten
• Dina personliga egenskaper och sakkunnighet
• Ditt personliga kunskapsnätverk
• Lönsamhet och affärsverksamhetsplan
• Val av företagsform
• Finansiering och bankförbindelser
• Bokföring och uppföljning
• Påverkan av avtal och förbindelser
• Försäkringar och risker



LIVSKRAFTIGA FÖRETAG

Det lönar sig att vara kund hos Startia!

• 90 % av nyföretagen är verksamma ännu efter 2 år

• Över 80 % av nyföretagen är verksamma även efter 5 år

• Endast cirka 4 % av nyföretagen är i konkurs före det femte 
verksamhetsåret.

Livskraftiga företag – bestående arbetsplatser



FÖRETAGSSTÖD, 
MÖJLIGHETER TILL FINANSIERING



STÖD FRÅN LANDSBYGDSPROGRAMMET

Vem kan söka? 

• mikro‐ och småföretag på landsbygden som inleder, 
utvidgar eller utvecklar sin verksamhet. Företagen får ha 
högst 49 arbetstagare och en årlig omsättning eller balans
på högst 10 miljoner euro.

• utvidgning av gårdsbruksenhetens verksamhet så att den
gäller även annat än jordbruk

• små och medelstora företag (färre än 250 arbetstagare), 
verksamheten baserar sig på inom första gradens förädling
av jordbruksprodukter



STÖD FRÅN LANDSBYGDSPROGRAMMET

Investeringsstöd

kan beviljas för uppförande, reparation eller förvärv av en 
byggnad, för anskaffning av nya maskiner och anordningar eller
långfristiga immateriella anläggningstillgångar. För små företag
(färre än 50 arbetstagare) är stödandelen 20 %, för förädling av 
jordbruksprodukter 20–35 %. Minimikostnad 10 000 €. 

.



STÖD FRÅN LANDSBYGDSPROGRAMMET

Nyetableringsstöd
till hjälp för en blivande företagare för inledande av 
företagsverksamhet. Ett verksamt mikro‐ eller småföretag kan
ansöka om nyetableringsstöd för förnyelse av verksamheten. 
Stöd kan beviljas exempelvis för köptjänster som behövs för 
utvecklande av affärsverksamheten, för produktutveckling, för 
utarbetande av marknadsföringsplan och eller för en studie om
exportmöjligheter. 
Nyetableringsstöd kan inte beviljas samtidigt med startpeng. 
Stödet kan också beviljas till nya och verksamma mikro‐ och
småföretag för genomförande av sådana försök som främjar
marknads‐ och kundbaserade innovationer. Stödet är högst
35 000 euro. För innovativa försök kan högst 10 000 euro 
beviljas. 



STÖD FRÅN LANDSBYGDSPROGRAMMET

Stöd för genomförbarhetsstudier i fråga om investering

Företaget kan med hjälp av en genomförbarhetsstudie utreda
de ekonomiska, tekniska och funktionella förutsättningarna. 
Stödet utgör 40–50 % av de stödberättigade kostnaderna och
beviljas i första hand för utomstående experttjänster.



DE VIKTIGASTE ÄNDRINGARNA I 
LANDSBYGDSPROGRAMMETS FÖRETAGSSTÖD

• Startstöd och utvecklingsstöd för företag slopas
• Ny stödform: Nyetableringsstöd och stöd för 

genomförbarhetsstudier i fråga om investering
• Förutom mikroföretag kan även småföretag på landsbygden få

stöd
• Investeringsstöd beviljas inte längre till anskaffning av 

begagnade maskiner
• Fasta stödnivåer för investeringar
• Nytt: Urvalskriterier, beslutsfattande indelas i perioder
• Elektroniska tjänster och stödansökan via HYRRÄ



STÖD FRÅN LANDSBYGDSPROGRAMMET

Regelmässigt lämnas följande branscher och åtgärder utanför stöd:
• trafik och transport, förutom konstruktioner inom bioenergi‐branschen
• detalj‐, partihandel och import
• personliga tjänster på lokal marknad (t.ex. barberar‐frisörsalonger, massörer, 

skönhetssalonger)
• jordbyggnadsbranschen
• byggbranschen inkl. VVS och el, om företagets verksamhet omfattar endast

entreprenad
• förplägnadsverksamhet, såsom barer, caféer och lunchrestauranger med

undantag för turismverksamheten
• fortskaffningsmedel, bl.a. traktorer och maskiner som används inom

byggbranschen
• bilanskaffningar
• uthyrningsverksamhet, förutom uthyrningsverksamhet som bedrivs inom

turismbranschen
• häst‐ och travstall med mindre än 10 hästplatser



UNDERSTÖD FÖR UTVECKLANDE AV FÖRETAG
(FÖRETAGSAVDELNING)

För välplanerade projekt som bedöms ha betydande effekt på
företagets

• start, utvidgning eller förnyelse,
• innovationsverksamhet eller kompetensförbättring,
• tillväxt eller internationalisering,
• produktivitet eller
• energi‐ eller materialeffektivitet.



UNDERSTÖD FÖR UTVECKLANDE AV FÖRETAG 
(FÖRETAGSAVDELNINGEN) 

Understöd för utvecklande av företag för utvecklingsåtgärder och 
investeringar, bland annat för:

• utgifter för anskaffning av tjänster och sakkunniga utifrån,
• utgifter för deltagande i en utställning eller mässa som ordnas

utomlands,
• utgifter för råvaror och halvfabrikat i samband med

produktutveckling och
• lönekostnader, förutom arbetsgivaravgifter
Understödet är högst 50%.

Understöd för utvecklande av företag kan beviljas för materiella
och immateriella investeringar. Understödet utgör högst 20 %.



FÖRETAGSSTÖD, MÖJLIGHETER TILL FINANSIERING

Gemensamma regler för alla företag
Ett företag kan betalas högst 200 000 euro i de minimistöd under

tre beskattningsår. Stöd kan beviljas för nödvändiga och skäliga
kostnader som orsakas av den åtgärd som stöds och som har
uppkommit efter det att stödansökan har blivit anhängig. 

Ansökningarna görs elektroniskt och projektet är anhängigt när en 
kvittering mottagits. För att kunna göra en elektronisk ansökan
behöver du en KATSO‐kod (https://yritys.tunnistus.fi/sv.jsp).

Projektet får inte påbörjas förrän stödansökan är anhängig. Innan 
NTM‐centralens finansieringsbeslut har kommit genomför
sökanden åtgärden på sitt eget ansvar.



MOMSFRI SOCIALSERVICE

SERVICESEDEL

HUSHÅLLSAVDRAG



MOMSFRI SOCIALSERVICE

1. Serviceproducenten är registrerad som privat serviceproducent 
eller så har han/hon anmält sin verksamhet till den kommun där 
tjänsterna bjuds ut.

2. Hälsovård ‐ eller socialstjänsterna baserar sig antingen på
myndighetsbeslut
eller på ett skriftligt avtal mellan serviceproducenten och
kunden. 

3. Serviceproducenten har en serviceplan eller motsvarande som 
gjorts tillsammans med kunden. 

4. Serviceproducenten har en plan för egenkontroll.



HUSHÅLLSAVDRAG

• Då du köper hem‐ och servicetjänster kan du i beskattningen ta
bort 45 % av arbetets andel på fakturan, om arbetet utförs av ett 
företag som är med i förskottsuppbördsregistret

• Avdragets personliga maximibelopp är 2 400 euro och självrisken
är 100 euro per kalenderår.

• Exempel:
Du köper 3 timmar städhjälp i månaden för 28 euro/timme.
Utan hushållsavdrag kostar det 84 euro/månad och 
1 008 euro/år.
Hushållsavdraget är 45 % av den årliga summan, det vill säga
453, 60 euro. Självrisken är 100 euro, vilket betyder att du  kan dra
av 353,60 euro i beskattningen.



SERVICESEDEL

• Kommunens stöd för kunden när hen skaffar hem‐, vård‐ och
hemsjukvårdstjänster av en privat serviceproducent som
godkänts av kommunen

• Användningen av sedlarna förutsätter att en representant för 
den kommunala social‐ och hälsovården (t.ex. 
hemserviceledare) gör en bedömning av personens
servicebehov

• Uppgifter om godkända serviceproducenter finns på
https://www.smartum.fi/fi/palvelusetelit/kayttokohdehaku. De 
finns också att få skriftligt av kommunens hemserviceledare.  



SERVICESEDELPROCESSEN

Kommunen definierar tjänsterna som 
produceras med servicesedlar, 

servicesedelns värde och kriterierna för 
beviljande av servicesedlar

Kommunen godkänner 
serviceproducenterna

Ansökningar till VASEK / Sari 

Kommunen ”gör 
en beställning på 

sedlar”
Dvs. sätter in 
pengar till 

Smartums konto

Ett register över serviceproducenterna drivs 

(palveluseteli.fi)

Kommunens 
servicehandledare/tjänsteinnehavare 

bedömer servicebehovet, ger en elektronisk 
sedel och fattar beslut om 

servicesedlar/remiss

Klienten väljer 

en serviceproducent

Klienten ingår ett avtal

med serviceproducenten

Serviceproducenten 

utför tjänsten och 

fakturerar klienten 

samt 

resultatavräknar

sedelns värde från 

Smartums konto  



TURISM



TURISM 

• Tätt samarbete med Vasaregionens turism (Visit Vasa) och 
andra organisationer kopplade till besöksnäringen (Finland / 
Sverige)

• VASEK deltar i projekt med anknytning till turism
• Företagsrådgivning till turismföretag

Planerade projekt 2016‐18
• Världsarvsprojekt, inriktning på produktutveckling och hållbar 

turism (B‐A projekt, Vasek delgenomförare)
• Informationsprojekt till turismföretagare i regionen, 

landsbygdsprogrammet
• Möjlighet för regionens turismföretag att utvecklas 



FÖRETAGANDE INOM
BYGGNADSBRANSCHEN



FÖRETAGANDE INOM BYGGNADSBRANSCHEN

• Företagsrådgivning
• Samarbete med skolor, forskningsinstitut och organisationer
• Deltagande och utformande av utvecklingsprojekt
• Exempel på aktiva projekt:

• Renoveringscentrum
• Nordic Built



ÄGAR- OCH 
GENERATIONSSKIFTEN



ATT FÖRBEREDA ETT ÄGARSKIFTE HANDLAR OM ATT 
SÖKA SVAR PÅ ETT ANTAL CENTRALA 
FRÅGESTÄLLNINGAR.

Varför ska ägandet skiftas (eller inte skiftas) ?
Hur mycket ska skiftas‐ hela ägandet eller delar av det?
Till vem ska ägandet skiftas?
När ska ägandet skiftas?
Hur ska det skiftas?
Vilka förberedelser behövs?
Vilka blir konsekvenserna?
Vad ska du som lämnar över ägandet göra efter ägarskiftet?



ÄGARSKIFTET KAN SES SOM EN PROCESS ÖVER TID 
BESTÅENDE AV FYRA ÖVERLAPPANDE FASER

1. Väcka frågan och sätta igång med förberedelserna.
2. Skaffa kunskap om och reflektera kring olika lösningar.
3. Välja ägarskifteslösning.
4. Genomföra vald lösning, inklusive att hantera ”eftertiden”.



ÄGARSKIFTESSTRATEGIER

• Att låta ägandet övergå till nästa generation inom familjen
• Att behålla en del av företaget och låta resten övergå till nästa

generation
• Att ta in anställda som delägare (nyckelpersoner eller samtliga

anställda)
• Att sälja hela företaget till en eller flera anställda
• Att sälja till utomstående (minoritetspost vs. hela företaget)
• Att sälja eller gå samman med ett annat företag
• Att helt eller delvis avveckla företaget



FÖRETAGETS FÖRBEREDELSER

• Är företagsformen lämplig?
• Hur stor är den övergående företagsförmögenheten?
• Har företaget en ”tung” balansstruktur?
• Finns det behov av ev. hjälpfirmor?
• Av företag ägda fastigheter eller gamla vinstmedel?

• Delning
• Överföring av affärsverksamhet
• Förvärv av egna aktier



OLIKA FORMER AV ÄGARSKIFTEN

Försäljning / Köp
Gåva
Arv / Testamente
Riktad emission
Förvärv av egna aktier
Företags‐ och finansieringsarrangemang i anslutning till
generationsväxling



TILLVÄXT GENOM 
INTERNATIONALISERING



INTERNATIONALISERING: NYCKELN TILL TILLVÄXT

Våra fördelar här i Österbotten: 
‐exceptionella samarbetsnätverk
‐fungerande trafikförbindelser
‐lätt att kommunicera i Norden tack vare språket

Därför riktar vi blickarna västerut:
‐Viexpos och VASEKs projekt 17‐17‐17 Nordic
Gateway: Norge i fokus:

Kvalitet och öppenhet bär långt på Norges marknader
‐ Cleantech Kvarken‐projekt: genom företagssamarbete i 
Vasa‐Umeå‐Örnsköldviksregionen till växande marknader



NORDIC GATEWAY OMFATTAR:

Fyraårigt coachingsprogram i långsiktig handel i Skandinavien

‐ vi söker och öppnar rätta dörrar vid rätta tidpunkter
 mässor (montrar och mässresor)
 Match‐making i Skandinavien och i Finland
 Råd för systematisk internationalisering

Via oss en lokal partner
‐ företag besöker kunder förberedda
‐ tillgång till EnergyVaasa‐ och Finnmet Partners‐nätverken



VAASANSEUDUN KEHITYS OY VASEK 
VAASANSEUDUN UUSYRITYSKESKUS STARTIA

Alatori 1 A
65100 Vaasa

Puh. +358 6 317 7600

info@vasek.fi
www.vasek.fi
VASEK Facebookissa



TACK!

FRÅGOR OCH FUNDERINGAR?


