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AluBoat

%
Korta fakta

 Aluminiumbatar for yrkes- och privatbruk
 Omsattning: 6-7 M€

« Personalstyrka: 50 personer

« Tva fabriker i Karleby

 Verksamheten startade 1970 “Aluminavarvet’

2005
Ab Kewatec

AluBoat© VKEWATEC
Ly, AluBoat
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Marknader

« Kundgrupper

— Myndigheter och offentliga aktorer
— Foretag och yrkesfolk
— Privata marknaden

* De storsta kunderna
— Finnpilot Pilotage Oy
— Meritaito
— Sjofartsverket
— Ra&ddningsverk

« Marknaderna

.| Finland
48% ./ Sweden

I Norway

. 35%
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Produktgrupper

Lotsbatar Sjomatning
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Varfor Norge?

 Naturligt marknadsomrade sprakligt och kulturellt
» Stor och alltjamt 6kande marknad

. e Q |
 Kvalitetsmedvetna kunder P i

* Intressant marinpolitik .

— Lotsvasendet Kystverket g{l 7]
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Kewatecs norska kunder

1. Entreprenadkunder e
* Sgrlandets Maritime v
2 taxibatar 2011 & 2012

* Mur- og Skjeergardstjenester
1 arbetsbat 2013
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Den norska kunden

« Kraver mycket hog kvalitet och driftssakerhet
« Betalar ordentligt pris for att fa detta

* Vill ha fardiga paket och “nyckelfardigt”

* FOrutsatter oppenhet
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Bathandel med Norge

« Arbetsbatsregler NBS-Y <15 m
« Moms eller icke moms

* Leveransvillkor
— Logistik
— Tullavgifter

— Hestekraftsavgifter

« Garanti- och servicepartners
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Goda rad

« Envishet, Talmodighet & Langsiktighet

« GOr upp en aktiv marknads- och forsaljningsplan

och hall fast vid den

- Arlighet, Oppenhet & Palitlighet




Thank You (er Your atentien!




